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4.5 万降本方案 · 社区水果店
目标：把启动投入压进你现有的 5–6 万，不必等攒钱
一、压哪四块
	项目
	原方案
	降本后
	怎么降

	押金
	10,000
	10,000（谈分期付）
	谈「先付一半、开业后 3 个月付清」→ 释放 5,000 现金

	装修
	35,000
	27,000–29,000
	分阶段：装饰项后置，只做能开业的必需项

	首批铺货
	3,000–6,000
	2,500–3,000
	只进 8 个品种，柑橘为主力，宁可缺货不压货

	杂项
	3,000–5,000
	2,000–3,000
	包装耗材按需买，不囤

	合计
	51,000–56,000
	41,500–45,000
	压进你现有的 5–6 万


二、三个谈判点（照着说）
1. 免租装修期 —— 跟房东
　「装修至少要半个多月，这段时间我进不了货、开不了张，能不能给 20–30 天免租期？」
　价值：装修期不付租，减轻开业前现金压力（约 2,000–3,000 元）
2. 押金分期 —— 跟房东
　「押金 1 万一次拿出来有点紧，能不能先付 5,000，剩下 5,000 开业后三个月内付清？」
　价值：释放 5,000 现金 —— 这是最直接的一块
3. 装修分阶段 —— 跟装修队
　「吊顶、背景墙先不做，先把冷柜、货架、水电、门头做出来能开业就行，剩下的等生意起来再补，行不行？」
　价值：省 6,000–8,000
三、三样不能省
	必保项
	为什么

	冷柜
	直接压损耗。少了它，葡萄、桃、切开的瓜全烂——损耗会吃掉你一半毛利

	货架
	陈列载体，也是「摆得稀但整齐」的基础

	门头灯箱
	你的过路客全靠它被看见——过路客是你唯一的增量来源


省这三样省下来的钱，会以烂果和「没人看见你」的形式加倍还回去。
四、最后还有一道坎
降本后初始投入 41,500–45,000，你有 5–6 万。但还要留周转现金 5,000–8,000（滚动补货用），以及你自己的生活费。
保险做法：先摆摊 1–2 个月 —— 投入约 1,500 元，赚 2,000–4,000 补足缺口，同时把挑货与控损耗的手感练出来。练完再签约，那时钱和经验都到位。
本方案为经营分析参考，非财税或法律意见。金额为估算，须以实际报价与谈判结果为准。
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